Le Grand Débat Economique

Faut-il ouvrir nos frontiéres ou protéger notre économie ?

Bonjour a toutes et a tous ! Nous sommes ravis de vous accompagner aujourd’hui pour explorer I'un des sujets les plus
passionnants de I'économie. C'est une question que vous retrouverez tout au long de votre carriere. Allons-y ensemble !
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Une question qui semble complexe, mais qui est au
coeur de la vie des entreprises.

"Libre-échange", "protectionnisme"... Ces mots peuvent paraitre intimidants. On le sait, ¢ca peut
faire un peu peur au début. Mais ne vous inquiétez pas, notre objectif aujourd'hui est de
décortiquer tout ca ensemble. Vous verrez, c'est trés logique une fois qu'on a compris les
enjeux. Et comprendre ces enjeux, c'est déja avoir un atout majeur pour votre avenir
professionnel.
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Face a face : Deux philosophies du commerce

international
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Le Libre-Echange

s
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e ldée Clé: Vise a supprimer les obstacles
aux échanges entre les pays.

e Objectif: Créer un grand marché
mondial sans barrieres.
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Le Protectionnisme

e |ldée Clé: Vise a protéger I'économie
nationale de la concurrence étrangere.

e Objectif : Maintenir ou renforcer des
barrieres aux frontieres.
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L'équipe "Libre-Echange" : Quels sont ses arguments ?

Les partisans du libre-échange pensent que ['ouverture des frontieres est
bénéfique pour tous. Voici leurs quatre arguments principaux :

Prix plus bas : La concurrence internationale tire les prix vers
le bas pour les consommateurs.

Plus de choix : Acces a une plus grande varieté de produits

\:Tth venant du monde entier.
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%?J / / Croissance mondiale : Chaque pays se spécialise la ou il est le
Y meilleur, ce qui stimule I'économie globale.

L fﬁ_—-—hﬁh}\' F - - - - w W & .
I /o g\% Speécialisation efficace : On produit ce qu'on sait faire de mieux
H/D s —El/;; et on importe le reste.
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Un exemple concret : L'accord de libre-echange
entre 1I'Europe et le Canada (CETA)

Pour illustrer le libre-échange, prenons I'exemple
du CETA. Cet accord a supprimé 98% des droits
de douane entre I'UE et le Canada.

Impact concret :

 Une entreprise francaise peut exporter
plus facilement ses fromages au
Canada.

&8

/7. Un consommateur européen peut
.~ acheter du sirop d'érable canadien a un
prix plus compétitif.

(ﬂ e C'est I'application directe du principe :
/. onfacilite les échanges pour stimuler le
s commerce.
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Une anecdote historique : La fin des '"Corn Laws'" en 1846

— Ce débat n'est pas nouveau ! Au 19éme siécle, le
Royaume-Uni avait des lois, les "Corn Laws", qui
imposaient de lourdes taxes sur les céréales importées.

Le Conflit :

e Protection : Ces lois protégeaient les riches
propriétaires terriens britanniques de la concurrence.

e Le Probléeme : Mais elles rendaient le pain, aliment de
base, trés cher pour la population.

L.a Decision :

En 1846, le gouvernement a abrogé ces lois. Cette décision
est vue comme une victoire historique pour le libre-
échange, privilégiant I'accés a une nourriture moins chére
pour tous au lieu de protéger une seule industrie.
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Passons a 1'équipe 'Protectionnisme' :
Pourquoi vouloir se protéger ?

Si le libre-échange a des avantages, pourquoi certains pays choisissent-ils de mettre en
place des barriéres ? Le protectionnisme répond a d’autres préoccupations, tout aussi
importantes. Voyons maintenant les arguments de 'autre camp.

~ Protéger des industries fragiles ou naissantes.

~ Préserver I'emploi sur le territoire national.

~ Garantir 'indépendance sur des secteurs stratégiques.
* Répondre a une concurrence jugée ‘déloyale’.
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L.a boite a

a outils du protectionnisme

Les barrieres tarifaires (qui agissent sur le prix)

Outil : Les droits de douane
Description : C'est la mesure la plus connue. Il s’agit d'une taxe

appliquée sur un produit importé, ce qui le rend plus cher sur le
marché national.

Les barrieres non-tarifaires (qui agissent sur la quantité ou la qualité)

Outil 1: Les quotas Outil 2 : Les normes | Outil 3 : Les subventions

Description : L'Etat fixe A | Description : Imposer des \¢ aux producteurs locaux

une quantité maximale de A\ regles sanitaires, techniques ) N Description : Aider

produits pouvant étre 7"\ ou environnementales tres financierement les entreprises

Importés sur une période ~ strictes gu'un produit nationales pour qu'elles soient

donnée. importé doit respecter. plus compeétitives face aux
importations.
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Un exemple concret : Les Etats-Unis et 1'acier chinois

25% Droits de Douane

Le Contexte : L'industrie sidérurgique américaine faisait face a une forte concurrence de
I'acier chinois, vendu a des prix tres bas.

L'Action Protectionniste : L'administration Trump a imposé des droits de douane de 25%
sur les importations d’acier.

L'Objectif : Rendre I'acier chinois plus cher sur le marché américain pour inciter les
entreprises locales (construction, automobile...) a acheter de I'acier produit aux Etats-Unis,
et ainsi protéger les emplois dans la sidérurgie américaine.
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Le protectionnisme peut prendre des formes plus subtiles

Exemple 1: L'agriculture en France

Le mécanisme : La Politique Agricole Commune (PAC) de 'UE verse
des subventions importantes a nos agriculteurs.

L'effet protectionniste : Ces aides permettent aux agriculteurs
francais de maintenir des prix compétitifs face a des produits
importés de pays ou les colits de production sont plus faibles. C'est
une forme de protectionnisme non tarifaire.

Exemple 2 : Le textile en Europe

Le défi : L'industrie textile européenne a longtemps souffert de la
concurrence des pays asiatiques a bas colits.

La réponse : Par le passé, 'UE a pu mettre en place des quotas pour
limiter la quantité de vétements importés d’Asie afin de protéger les
fabricants européens restants.
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Pour y voir plus clair : L’analogie du match de football

Imaginez deux pays comme deux équipes qui s'affrontent.

Scénario 1: Le Libre-Echange
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C'est un match avec des régles minimales, presque sans
arbitre. L'objectif est de laisser le jeu se faire le plus

librement possible pour voir qui est le meilleur. Le score
final refléte la performance pure des équipes.

Scenario 2 : Le Protectionnisme
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Ici, I'arbitre intervient pour avantager |I'équipe qui joue a
domicile (les producteurs nationaux). |l ajoute des régles
spéciales : "L'équipe visiteuse doit jouer avec un ballon plus
lourd" (= droits de douane) ou "L'équipe visiteuse ne peut
tirer au but que 10 fois" (= quotas). L'objectif n'est pas que le
meilleur gagne, mais que |'équipe locale soit protégée.
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) Attention a l'erreur frequente !

L'idée recue : Le protectionnisme, c’est bien, ca protége tout le monde.

La réalité : Ce n'est pas si simple. Le protectionnisme protege avant tout les

producteurs nationaux de la concurrence.

Droit de Douane Dittean F‘Im’?afd SILllr |§f
sur Produit . ortefeuille du
Importé Ml Consommateur

La phrase a retenir : Les droits de douane font
monter les prix.

Qui paie lI'addition ?
Le plus souvent, c'est le
consommateur.

Explication simple : Si on taxe une
voiture importée, son prix en magasin
va augmenter. Le consommateur paie
plus cher. Le producteur national, lui,
peut maintenir des prix plus élevés sans
craindre la concurrence étrangere.
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Alors, libre-échange OU protectionnisme ?
La vraie reponse est... les deux.

En pratique, aucun pays au monde n'est 100% |'un ou 'autre. La réalité est beaucoup plus nuancée.

La plupart des pays
se situent ici

100% ~100%
Protectionnisme Libre-Echange

Le concept clé : Le curseur

e |maginez un curseur que chaque gouvernement déplace constamment.
e On peut étre tres ouvert sur 'électronique, mais tres protecteur sur I'agriculture.

e On peut signer un accord de libre-échange une année, et mettre en place des droits de douane
I'année suivante en réponse a une crise.

e Le commerce international est un ajustement permanent.
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Comprendre ce débat : Votre atout en entreprise

Maitriser ce sujet n'est pas juste utile pour votre examen. C'est une
compétence concrete qui vous servira.

L

4 % 0 "
i ¥ r T F 4 .
e A= |

Y

-

Si vous travaillez aux Si vous étes en Si vous étes en
Achats : Logistique : Marketing ou Stratégie :
Vous comprendrez pourquoi Vous anticiperez I'impact de Vous pourrez analyser les
le prix d’'un fournisseur quotas ou de nouvelles menaces et les opportunités
asiatique peut soudainement normes sur vos chaines liees a I'ouverture ou a la
augmenter a cause de d'approvisionnement fermeture d'un marché.
nouveaux droits de douane. internationales.

Conclusion : Savoir naviguer entre ces deux concepts fera de vous un
collaborateur plus averti et plus stratégique.
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Ce gu'’il faut retenir pour reussir

Notre message pour vous ¢

e Le plusimportant n'est pas de
"choisir un camp", mais de
comprendre la logique et les
conseéquences de chaque décision.

e Vous avez maintenant les clés pour

analyser ce grand débat économique.
C'est une compétence qui vous

distinguera.
e Soyez curieux, continuez a observer
La phrase-clé: "Le libre-échange vise a supprimer comment ces forces faconnent le
les barriéres au commerce, tandis que le monde de l'entreprise. Vous étes
protectionnisme cherche a protéger les producteurs parfaitement capables de maitriser

nationaux par des droits de douane ou des quotas." ces sujets. Belle réussite a vous !
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