Le secret économique qui se
cache dans votre vide-grenier.

Comprendre le marché, I'offre et la demande pour réussir votre carriére.

Une presentation pour vous, futurs professionnels.



Bienvenue ! Nous sommes ravis
de passer ce moment avec vous.

En tant que professionnels, nous avons vu des
centaines de jeunes talents comme vous démarrer
leur carriéere. Il y a un concept qui, une fois maitriseé,
fait toute la difféerence. C'est celui du ‘'marché.

Notre objectif aujourd’hui est simple : vous montrer

que cette idée, qui peut sembler complexe, est en
réalité incroyablement intuitive. C'est un outil puissant

gue vous utiliserez toute votre vie.

Alors, détendez-vous. Lidée n'est pas de vous noyer
sous la théorie, mais de vous donner une clé pour mieux

comprendre le monde de I'entreprise et y réussir.



Tout commence par une idée simple : le marché aux puces.

Imaginez un vide-grenier. D’'un coté,
des gens vendent des objets dont ils
ne veulent plus. De |'autre, des gens
cherchent la bonne affaire. C'est un
lieu de rencontre, de négociation,
d'échange.

Eh bien, en économie, un marché,
c’est exactement ¢a. Sauf que le plus
souvent, il est invisible. C'est un
gigantesque marché aux puces qui
peut exister sans aucun lieu physique.

Acheteurs



Alors, un "marché", qu'est-ce que c'est vraiment ?

L’erreur la plus fréequente est de penser qu’un marché est toujours un endroit comme celui pour les
fruits et léegumes. En réalité, c’est rarement le cas.
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Définition clé:
Un marché est un mécanisme (souvent virtuel ou abstrait) ou se rencontrent :
Les offreurs : ceux qui proposent un bien, un service, ou méme une compétence.
Les demandeurs : ceux qui cherchent a acquérir ce bien, ce service ou cette compétence.

Cette rencontre aboutit a une chose essentielle : la fixation d'un prix.



Les 3 ingrédients magiques
de n'importe quel marché.
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L'Offre

Toutes les personnes ou
entreprises qui veulent
vendre quelque chose (un
téléphone, leur temps de
travail, un appartement...).
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La Demande

Toutes les personnes ou
entreprises qui veulent

acheter cette méme chose.

Le Prix

Le point d'équilibre, le
montant sur lequel ['offreur
et le demandeur se mettent
d'accord pour que I'échange

ait lieu.



Leboncoin : L'exemple parfait du marché 'invisible'.

Pensez a Leboncoin. Il n'y a pas de lieu
L'Offre : L'annonce physique, et pourtant, c'est un des plus
postée par le grands marchés de France.

vendeur.
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L'Offre : Ce sont les milliers de particuliers qui
postent des annonces pour vendre leurs

. 1 objets.

| La Demande:

| 'acheteur potentiel La Demande : Ce sont les millions d'acheteurs
| qui clique. qui parcourent le site a la recherche de ce

qu'ils veulent.

: 5 Le Prix : Il se négocie directement entre le
Le Prix : Le point de vendeur et 'acheteur, ou est fixé par
départ de la I'annonceur, créant un prix de marché pour
negociation. J chaque type d'objet d'occasion.




Une idée pas si nouvelle : I'histoire de la
Bourse de Paris.

Cette nécessité d'organiser la rencontre entre
I'offre et la demande est bien plus ancienne que
le web.

Dés 1724, la Bourse de Paris a été créée pour
une raison simple : créer un marché formel et
sécurisé pour les actifs financiers (les actions des

entreprises).

Elle a créé un ‘lieu”, méme s'il est devenu
abstrait, pour que l'offre de capital rencontre la
demande des entreprises qui en avaient besoin.

La logique est exactement la méme que pour
Leboncoin, mais appliquée a la finance!




Une fois qu’on a compris la logique,
on la voit partout.
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biens & services
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Ce schema Offre + Demande - Prix est une sorte de lunettes spéciales. Une fois que vous
les mettez, vous commencez a voir le fonctionnement caché de plein de choses qui vous
entourent au quotidien et dans le monde de |'entreprise. Explorons quelgues exemples.



Le marché des biens et services a I'ere du numérique.
Les plus grandes plateformes en ligne ne sont rien d’autre que des marchés ultra-efficaces.

HEBERGEMENT APPLICATIONS
Offre: Offre:
Des milliers d’hotels et de particuliers. Des développeurs proposant leurs créations.
Demande: Demande:
Des millions de voyageurs. Des utilisateurs de smartphones.
Le Prix

Il peut étre direct (une nuit d’hétel), un abonnement, ou méme “gratuit” en échange
de votre attention (publicité).



Le marché le plus important pour vous:
celui du travall.

Je sais que la recherche d'un premier emploi peut faire peur, mais si on la regarde sous cet angle,
c'est beaucoup plus clair. Le marché du travail est... un marché !

Vous - L'Offre € L'Entreprise - La Demande

Le Salaire - Le Prix

e Votre Offre : Ce sont vos compétences, votre motivation, votre diplome. Votre CV et votre lettre

de motivation sont vos ‘annonces'.
e La Demande : Ce sont les entreprises (des PME aux grands groupes) qui ont besoin de ces

compétences pour se développer.
e Le Prix: C'est le salaire ! C'est le point d'équilibre entre la valeur que vous apportez et ce que

I'entreprise est préte a investir pour votre talent.



Méme l'argent a son propre marche.

Le principe s'applique méme aux choses les plus abstraites, comme l'argent lui-méme.
C'est le 'marcheé des capitaux'.
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L'Offre : Les banques, les % La Demande: Les
Investisseurs, les entreprises qui ont
épargnants... Le Prix : Le taux d'intérét. besoin d'investir...

e L'Offre : Les banques, les investisseurs, les épargnants qui ont de I'argent disponible.

e La Demande : Les entreprises qui ont besoin de cet argent pour investir, innover, ou
embaucher un jeune talent comme vous.

e Le Prix: Cest le taux d'intérét. C'est le 'loyer’ de I'argent.

Comprendre cela, c'est commencer a comprendre le cceur de I'économie.



Concretement, a quoi ¢a va vous servir ?

D’accord, c'est une belle théorie, mais en quoi est-ce un atout pour vous, demain, en entreprise ?
Ce n’est pas juste pour réussir votre examen. C’est une grille de lecture qui vous donne un avantage.
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1. Pour comprendre 2. Pour devenir plus 3. Pour mieux
votre entreprise pertinent négocier
Vous comprendrez mieux la Vous pourrez identifier des Que ce soit un salaire, un contrat
stratégie de votre employeur, ses opportunités, comprendre les avec un fournisseur, ou un projet
concurrents, et pourquoi il prend besoins des clients (la demande) et en interne, vous comprendrez les

certaines décisions. comment y répondre (I'offre). forces en présence.



C’est votre "code secret’ pour decrypter
le monde de I’'entreprise.

Beaucoup de gens naviguent dans le monde professionnel sans jamais vraiment
comprendre ces mécanismes de base. Vous, maintenant, vous les connaissez.

Voir le monde a travers le prisme de |'offre et de la demande, ce n'est pas étre un expert en
economie. C'est simplement avoir une vision plus claire et plus stratégique que les autres.

C'est un véritable atout qui vous servira dans n'importe quelle entreprise, de la start-up
au grand groupe international. Servez-vous-en !
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Si vous ne deviez retenir gu’une seule chose...

Le marché est le lieu de rencontre entre l'offre
et la demande, ou se forment les prix.

De la plus simple transaction sur un vide-grenier a la finance mondiale, tout part de cette idée.




Vous avez franchi une
étape clé. Soyez-en fiers.

Vous venez de dédramatiser un des concepts les
plus importants de I'économie. Ce n'était pas si
terrible, n'est-ce pas ?

Cette logique est la base de tout. Si le sujet vous
intéresse, la prochaine étape passionnante est de
comprendre ‘la loi de 'offre et de la demande’ qui
expliqgue comment le prix varie.

Nous avons une totale confiance en votre capacité
a utiliser ces connaissances pour réussir
brillamment vos examens et, plus important
encore, pour construire la carriére que vous
meritez.

Bon courage pour la suite !




