Les Obligations Contractuelles : Le
Guide pour Comprendre et Réussir

Votre atout maitre en entreprise (et pour I'examen !)
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Présenté par vos mentors pédagogiques.
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Tout commence par
un accord.

Avant méme de parler de 'droit’' ou de
‘contrat”, pensez a toutes les fois ou vous
vous étes mis d'accord sur quelque chose.

Acheter un café, prendre un abonnement
Netflix, accepter un job d'éteé...

Chacun de ces moments est une promesse.

Le droit ne fait que donner un cadre et des
regles claires a ces promesses que Nous NOUS
faisons tous les jours.
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Notre objectif commun aujourd’hui

e 1_ Démystifier ce qu’est une ‘obligation’ juridique.

4 / -l__.-é'":-l-\.

(&) | 2. Clarifier qui doit quoi, et a qui, dans n'importe quel contrat.

o 3_ Maitriser les distinctions clés pour briller a I'examen.

‘ L'idee ? Que vous sortiez d'ici en vous disant : “En fait, c'est parfaitement logique !"
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La promesse devient une ‘Obligation’

En droit, une promesse ou un accord crée ce qu'on appelle une obligation.
C’est un lien juridigue qui unit deux personnes ou plus.

Le debiteur : C'est celui qui doit

un bien, une somme d'argent).

fournir quelque chose (une action,

Lien juridique (L'Obligation)

—

Le créancier : C'est celui qui a le droit

de recevoir ou d'exiger cette chose.
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L’analogie de la balancoire : la clé pour tout comprendre

Creancier .

Débiteur (recoit)
(pousse)
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@ cCréancier

Debiteur

Imaginez le contrat comme une balancoire. Pour qu'elle fonctionne, il faut un equilibre.
Chaque personne est, a son tour, celle qui pousse et celle qui recoit la poussee.
C'est le principe de reciprocite : les obligations vont dans les deux sens.
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Appliquons 'analogie a un contrat de vente

Dans un contrat de vente, la balangoire fonctionne parfaitement :

Débiteur de la _ Débiteur du
livraison du bien ~~ paiement du prix

Vendeur Acheteur <
Créancier du /\ \, Créancier de la

paiement du prix livraison du bien

La phrase a retenir :

Chaque partie est a la fois débiteur et créancier.
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Les 3 familles d'engagements possibles

Je sais que le droit aime les catégories, mais celles-ci sont tres intuitives.
Toute obligation consiste a :

DONNER FAIRE NE PAS FAIRE
Transférer la propriété d’'un Accomplir une prestation, S'abstenir de faire quelque
bien. (Ex: le vendeur qui une action. (Ex: le chose. (Ex: une clause de

vous donne les clés de développeur qui code non-concurrence).

votre voiture). votre site web).
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Concretement, dans vos futurs contrats...

Dans un contrat de Dans un contrat de
travail location
o Le salarié s’engage a e Le locataire s’engage a
FAIRE son travalil. FAIRE le paiement du
e L'employeur s'engage a loyer.
FAIRE |le virement du e Le locataire s'engage a
salaire. NE PAS FAIRE de

dégradations majeures.

e Le propriétaire s'engage a
FAIRE en sorte que le
logement soit décent.

Dans un contrat de
prestation de services
(agence web)

e L'agence s'engage a
FAIRE la création du site
internet.

e Le client s’engage a
FAIRE le paiement de la
prestation.
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Des regles qui ont fait
leurs preuves depuis 1804

Ces principes ne sont pas nouveaux. lls sont le coeur
de nos échanges depuis trés longtemps et ont été
structurés dans un texte fondamental : le Code civil
de 1804. Son article 1103 le dit tres bien :

‘Les contrats lIégalement formés tiennent

lieu de loi a ceux qui les ont faits.’

C'est une phrase puissante : votre contrat, c'est
votre propre |oi.
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La nuance qui fait toute la différence : Moyens vs. Résultat

Ok, attention. C'est souvent le point qui impressionne ou qui semble compliqué au premier
abord. Mais je vous promets, c'est une question de bon sens. Pour distinguer les deux,

posez-vous toujours cette question :

La personne s’est-elle engagee a tout
essayer, ou a garantir le resultat final ?

Garantir le but

Promettre I'effort :
(Resultat)

(Moyens)
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L’exemple imparable : le médecin et le transporteur

Obligation de MOYENS Obligation de

Exemple : Le médecin. Exemple : Le transporteur (Chronopost, etc.).
Il s'engage a utiliser toutes ses compétences Il s'engage a ce que votre colis arrive a

et les melilleures pratiques pour vous soigner. destination. Peu importe s'il y a eu des

I met tout en ceuvre (les moyens), mais ne embouteillages ou une panne, le colis doit

peut pas garantir a 100% la guérison. arriver. Seul le résultat compte.
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L.a vue d’ensemble : tout est lie !

.

ﬂ( Le niveau d'engagement :
Moyens ou Résultat ?

Obligations Réciproques
(Débiteur / Créancier)

w
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Vous avez maintenant toutes les clés pour analyser n'importe quel contrat.
Vous comprenez le mécanisme, les catégories, et la nuance la plus importante.

& NotebookLM



Pourquoi c'est une compétence
capitale pour votre avenir

En entreprise, que vous soyez commercial, manager,
assistant ou technicien, vous allez constamment lire,
appliquer ou méme participer a la rédaction de contrats.

Comprendre ces mécanismes n'est pas "juste pour
I'examen". C'est une compétence fondamentale qui vous
rendra :
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us fiable : vous comprenez vos engagements.
us pertinent : vous savez analyser les situations.
us efficace : vous anticipez les problemes.

C'est ce qui fait la différence entre un bon professionnel
et un excellent professionnel.
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Vous avez parfaitement négocie cette étape !

Félicitations. Vous avez fait un excellent travail en décortiquant un sujet
essentiel du droit. La fondation est solide.

Pour aller plus loin :

La prochaine question logique est :

"Et gue se passe-t-il si une obligation n'est pas fst pas respectée ?"
C'est le monde passionnant de la responsabilité contractuelle, que nous
aborderons bient6t.

Mais pour aujourd’hui, savourez ce que vous avez appris et maitrise.
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