LE CONTRAT :
VOTRE MEILLEUR
ALLIE BUSINESS

Comprendre le role du contrat
dans les relations d’affaires




Pas de panique, ce n'est que de la logique.

Bonjour a tous. On sait ce que vous vous dites : “Le droit, c’est
compliqué, c’est plein de jargon, c’est pour les avocats.”

C’est normal d’avoir cette appréhension.

Mais nous sommes ici pour vous dire une chose: le droit des
contrats, c'est avant tout du bon sens. Une fois qu'on a les clés,
tout s'éclaire.

L'objectif n'est pas de devenir juriste demain, mais de
comprendre comment vous protéger dans votre future vie pro.

Objectif du jour : Dédramatiser la fonction du contrat et réussir votre examen haut la main.




Plus qu'un papier : votre Bouclier Juridique

Imaginez-vous partir au
combat sans armure.
En affaires, c'est pareil.
Sans contrat, vous étes
"nu" face aux litiges.

Le contrat n'est pas
une contrainte
administrative.
C'est votre sécurité.

Dans la vie d'une entreprise (achats, ventes, embauches, partenariats),
tout repose sur les contrats. C'est la base de tout eéchange sécurisé.



La Regle d’Or : Le Trépied de la Sécurisation

PREVOIR

(Fonction d'anticipation)

ORGANISER

(Fonction de structuration)

PROUVER (20

(Fonction probatoire) | ;

A

Pour étre efficace, tout contrat doit remplir ces trois missions simultanément.
Gardez ce schéma en téte, il est la clé de votre comprehension.



1. PREVOIR : L’art d’anticiper le futur

Le contrat permet de répondre aux questions qui fachent... avant qu’elles ne se posent.

@ Que se passe-t-il si l'autre ne paie pas ?

@ Que se passe-t-il si le produit est défectueux ?

@ Que se passe-t-il en cas de retard de livraison ?

Le conseil du mentor : Les clauses du contrat sont |la pour scénariser le futur.
C’est comme avoir un plan B, C et D déja écrits.




2. ORGANISER : Qui fait quoi, et quand ?

Le contrat structure la relation au quotidien. Il évite le flou artistique.
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Qui ? Quand ? Comment ?

Les obligations de Les délais, le calendrier, Les modalités d’exécution,

chaque partie. _ les échéances. la livraison, le paiement.
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3. PROUVER : Les paroles s'envolent, les ecrits restent

Sans trace écrite, en cas
de litige, c'est "parole
contre parole”.

Le contrat est votre
meilleure preuve.
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|'affaire des Panama Papers
I'a prouvé au monde entier.

Au-dela du scandale fiscal,
cette affaire a montré que
méme dans des montages
complexes, ce sont les
contrats, mandats et écrits
qui permettent de tracer les
responsabilités et de
confronter les parties a leurs
engagements.

L'écrit trace ce qui a été convenu. C'est I'outil judiciaire ultime.
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Voyez le contrat comme votre notice de montage

@
30 SANS CONTRAT : Vous montez le meuble
a I'aveugle. Risque d’effondrement.

1 PREVOIR
(Liste des pieces)

2 ORGANISER
[Ordre des
mstru ctions)

3 PROUVER
(La garantie)

pour une relation d’affaires solide.



Cas Pratique 1: L'lndustrie (La PME) %

Scénario :
Une PME commande des machines-outils pour son atelier.

Le contrat fixe une pénalité de 500€ par
jour de retard. (Le risque est anticipé).

La livraison se fera en 3 lots sur une période
de 6 mois. (Le calendrier est clair).

& Le bon de commande signé engage le
» 2 PROUVER fournisseur sur le prix et la qualité.
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Cas Pratique 2 : Le Service (Le Freelance) c/—%
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Scénario : Un développeur freelance signe avec une startup.

© PREVOIR
A qui appartient le code ? (Propriété intellectuelle anticipée).

ORGANISE

Paiement de 30% a la commande, 70% a la livraison.
(Modalités financiéres).

PROUVER {

En cas de désaccord sur la qualité, le cahier des charges
annexé au contrat sert de référence.
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L’Erreur de Debutant a Eviter

Le Mythe : “Le contrat, je le sors du tiroir
seulement quand j’ai un probleme.”

La Réalité : Le contrat sert d’abord a éviter
les problémes. Si vous attendez le conflit
pour le lire, il est souvent trop tard.

Le conseil du mentor : Un bon contrat est un contrat qu’on a bien
I

négocié au début pour ne jamais avoir besoin de 'emmener au tribunal. |



Pour aller plus loin : La Liberte Contractuelle

Article 1102 du Code civil.

Le Concept : Vous étes libres ! La loi vous
laisse une grande liberté pour définir le
contenu de vos contrats (tant que cela reste
|égal, évidemment).

Pourquoi c’est important :

C'est cette liberté qui vous permet de créer
du ‘sur-mesure’ pour votre business. C’est un
pouvoir, utilisez-le bien.




La “Fiche Revision” du Mentor

Ce qu'il faut retenir pour I'examen
P — F
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Fonction Globale : Sécurisation des relations d’affaires.

. PREVOIR: ORGANISER: PROUVER:
: a Anticiper les ~=| Structurer la =) Greeptinetrace
== risques, rédiger E;‘ rerlat_ion, fixerles |©.& écr_it_e pour la
des clauses. délais et validité
obligations. juridique.

Phrase a mémoriser : Le contrat remplit trois fonctions : prévoir les
situations futures par des clauses, organiser les obligations et

délais, et prouver les engagements par I'écrit.




Vous étes préts.

Le droit n’est plus un ennemi, c’est votre
outil. Pour votre examen et pour votre
future carriére, gardez ce trépied en
téte.

Soyez logiques, soyez precis,
et ayez confiance en vous.
Bon courage pour la suite !




